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Momento de analisis, de RE_paso de nuestras actuales
acciones comerciales. RE capitulacion de acciones
efectivas y RE_chazo de las no efectivas. En definitiva
RE_estructuracion de nuestra realidad con el fin de
alcanzar nuestros objetivos.




Momento de In_teriorizacion, In_trospeccion e
In_dagacion personal. Analisis de nuestras actitudes
hacia la vida en general y hacia la venta en particular.
estamos, de verdad, preparados para salir a vender?




Momento de la verdad. La venta puede ser facil si
es metodoldgica, fundamentalmente porque Ila
venta es necesaria. Métodos eficaces de venta
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comercilal




I ;. me gusta servir a los clientes?




2 ¢, me gusta conocer gente nueva?




.,Soy capaz de ser agradable hasta con
personas arrogantes o antipaticas?




¢ me gusta comunicarme con los demas?




scuido mi apariencia externa?




s acostumbro a sonreir?




¢ me gusta complacer a la gente?
[]




srecuerdo bien los nombres y las caras?
]




sen general soy alegre y optimista?
[




¢,se controlar mi mal humor cuando estoy delante

de la gente?
0
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Cual es tu plan
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PROBLEMAS

1. aéquién llamar.
» como llamar

3.CcOoOmo venaner
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COMO LEAMAR

hola buenos dias, soy Sergio Ayala de SAC
SERVICIOS montajes industriales, el motivo de
mi llamada es el de intentar concertar una cita
con Usted, de 5 min, para conocerle
personalmente y dejarle algo de informacioén de
mi empresa... cuando le vendria bien que me
pasara , el Jueves o el viernes por su
despacho?
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No tengo tiempolocupadolviaje

Ya trabajo con otro proveedor

Pasame la informacién y SI ESO

NO ME INTERESA
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RAPPORT SEMANAL RE_in_VENTA

semana 13 al 17 Oct |

contactos LUNES [MARTES [MIERCOLES JUEVES [VIERNES

llamadas realizadas |referencias referencias referencias referencias VARIOS

llamadas contestadas

i
2.
3
4.
5.
5.
7.
8.

citas concertadas







TOTAL

guionizacion SREs
nuestros
de Acros




P.U.V.
Propuesta Unica de Venta
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Ella fue a nacer

en una fia sala de hospital
cuando vio la luz

su frente se quebro como el cristal
porque entre sus dedos a su padre
como un pez se le escurno

hace un mes cumplio los veintiséis
solo pienso en ti

Hey, solo pienso en ti

juntos de la mano, se les ve por el jardin

no puede haber nadie en este mundo tan feliz
solo pienso en

El nacio de pie

le fueron a parir entre algodon

su padre pensd

que aguello era un castigo del sefior
le busco un lugar para olvidario

y siendo nifio le intemo

pronto cumplira los freinta y tres
solo pienso en

Hey, solo pienso en ti

juntos de la mano, se les ve por el jardin

no puede haber nadie en este mundo tan feliz
solo pienso en

En el comedor

les sientan separados a comer

si se miran bien

les comren mil hormigas por los pies
ellaleregala alguna flor

y €l le dibuja en un papel

algo parecido a un corazon

s0lo pienso en ti

Hey, solo pienso en ti

juntos de la mano, se les ve por el jardin

no puede haber nadie en este mundo tan feliz
s0lo pienso en i
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errores del vendedor
—’



no asumir gue somos vendedores




NO ser Euntual



no llevar todos los elementos necesarios para la venta






no fortalecer nuestras debilidades




no actuar con creatividad

no dar un VAP
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