@ Material de ventas/Pitch Propuesta de Valor
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‘O‘ No te olvides de recoger el feedback de las personas a las que cuentes o vean tu Pitch de Propuesta de Valor. Sera importante en otras fases del proceso.
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PITCH PROPUESTA DE VALOR (instrucciones)

Nuestro(s) E\ Ayuda(n) @que quieren
@ para @ y &a diferencia de

PLANTILLA PITCH PROPUESTA DE VALOR

Nuestro (producto o servicio) ayudan a (segmentos de
mercado) que quieren (qué es lo que estan intentando hacer)
para (por qué lo quieren hacer) a diferencia de

(lo que ofrece la competencia),

Completa la plantilla con el mensaje de tu Pitch de Propuesta de Valor.

Ten en cuenta que estamos saliendo por primera vez a mostrar a los que pensamos que son nuestros
clientes qué y como lo vamos a hacer.

Durante el proceso veras que este mensaje sera actualizado gracias al feedback recogido.

Este esquema de Pitch asociado al Lienzo de Propuesta de Valor fue disefiado por:
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