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IVF — Naturaleza Juridica

Entidad de Derecho Publico erteneciente a |la
Generalitat y adscrita a la Conselleria de Economia,
Hacienda y Empleo, con personalidad juridica propia y plena
capacidad publica y privada.

Ente mstrumental de la administracion autonodomica
encargado de la ejecucion de la Politica Financiera del
Gobierno Valenciano.

Concentra todas las competencias, facultades y actividades
de caracter financiero, que competen a la Administracion
Autonomica VaIenC|ana con el fin de mejorar su
coordinacion y eficacia.



IVF — Funciones

1. La ejecucion de la supervision de las entidades

financieras que estan bajo la tutela administrativa de la
Generalitat.

. La gestion del endeudamiento tanto de la Generalitat
como de sus entidades autonomas y empresas, Yy del
propio IVF.

. La financiacion a largo plazo de inversiones
empresariales en el marco de la politica de credito
publico de la Generalitat.



IVF — Financiacién Empresarial IVF &

FINANCES
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IVF — Crédito Publico

Como consecuencia de su naturaleza publica, el IVF debe:

a) Colaborar y complementarse con el resto de entidades
financieras con el fin de atender las necesidades de financiacion
que el sistema financiero privado no cubre adecuadamente.

b) Desarrollar su actividad de acuerdo con el principio de
equilibrio economico.
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IVF - Financiacion Empresarial

IVF — Crédito Publico

Los proyectos de inversion a financiar por el IVF deben de presentar
alguna de las siguientes caracteristicas:

o Incorporan valor anadido al producto.
o Contienen innovacion tecnologica.
o Incrementen la productividad y competitividad de la empresa.

° Suponen una mejora para los productos y servicios: mayor calidad,
disefo, innovacion, etc.

o Generan empleo.

° Contribuyen al desarrollo econémico y social de la Comunidad
Valenciana.



IVF — Financiacion Empresarial

IVF - Crédito Publico

Instrumentos financieros ofrecidos por el IVF:

Instrumentos de gestion directa
Préstamos IVF
Préstamos IVF - Lineas financiacion preferente

Instrumentos de gestion indirecta
Capital Riesgo
Lineas IVF

ivVF

A/
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IVF — Financiacién Empresarial WVE &

FINANCES

Préstamos IVF — Caracteristicas

Beneficiarios: Empresas privadas que desarrollen actividades
productivas y de servicios. Excepto sector inmobiliario y financiero

Finalidad: Financiacion proyectos de inversion a desarrollar en la
Comunidad Valenciana, o a realizar por empresas valencianas en
proyectos fuera de ella, pero que repercutan directamente en
nuestra economia.

Cuantia: Como maximo el 7Z5% del proyecto de Inversion. La
cuantia minima del préstamo sera de 300.000 euros.
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Préstamos IVF — Caracteristicas

Plazo: Hasta un maximo de 15 afos, en funcion de los plazos de
recuperacion de la inversion financiada.

Carencia del principal: Hasta un maximo de 3 anos. Se tendra
en cuenta el periodo de ejecuciéon del proyecto y su puesta en
marcha.

Tipo de interés: Habitualmente el Euribor a 3 meses mas un
diferencial dependiendo del tipo de inversion. Opcionalmente
posibilidad de pactar un tipo fijo.
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IVF — Financiacion Empresarial

Préstamos IVF - Lineas de Financiacion Preferente

En base a las lineas estratégicas de la politica econdmica del Gobierno
Valenciano el IVF establece unas lineas especificas de crédito, destinadas a
financiar proyectos de inversién prioritarios, a las que se les aplican
condiciones especiales, a destacar:

Proyectos I+D+i

Tecnologias de la informacion y comunicacion (TIC's)
Fomento de la cooperacion empresarial

Proyectos impulsados por emprendedores

Mejora del medio ambiente

Energias renovables y optimizacién de recursos energéticos.
Desarrollo de comarcas de interior

Proyectos de internacionalizacién de nuestras empresas
Sector audiovisual

Sector agroalimentario
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Impulso al Capital Riesgo

Inversion de Capital Riesgo por CCAA.

Situacion en 2007

Menor que la

participacion CV
en el PIB

Figura 4.4
Porcentaje invertido por Comunidad Autonoma 2007

(Percentage of ineestments by vegion) 2007 Fuente: ASCRIwebcapiralriesgo
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Impulso al Capital Riesgo

El IVF a la vista de la escasa presencia de este instrumento en nuestra Comunidad,
establecié como una de sus lineas de actuacion el impulso y consolidacion de Instrumentos
de Capital Riesgo que desarrollaran su actividad en la Comunidad Valenciana.

Principios que regulan la actuacioén del IVF:
Gestion independiente. Se encomienda la gestion a SGECR privadas.

Participacion minoritaria. El IVF, en solitario o junto con otros inversores publicos, hunca
tendra una participacion mayoritaria en el patrimonio de estos instrumentos.

Territorialidad. La actuacion de los fondos donde participa el IVF desarrollaran su
actuacion principalmente en la Comunitat Valenciana (sede o delegacion en la CV).

Complementariedad. Siguiendo el principio de subsidiariedad la participacion del IVF es
complementaria a la inicitiva privada y busca cubrir las necesidades en esta materia sin
incurrir en duplicidades.



Impulso al Capital Riesgo

El IVF ha impulsado la creacion de dos Fondos de Capital Riesgo, vy
participa en otros dos.

Nacimiento Despegue Madurez Expansion

COMVAL

k ‘ SANTANGEL

ANGELS
CAPITAL TIRANT

.

Capital Semilla Start-up

Capital MBO/MBI
Expansion Replacement
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Impulso al Capital Riesgo

Fondos impulsados por el IVF

Fondo de Emprendedores COMVAL EMPRENDE, FCR:

Dotacion: 13,5 millones de euros

Finalidad: financiacion de proyectos de empresas en sus fases
iniciales (semilla, start-up y primeras fases asentamiento)

Inversion maxima por proyecto: 1 millon de euros

Participes: IVF, la sociedad estatal SEPIDES, Bancaja, CAM, Caja
Navarra, Caja Rural de Castellon, Izcue & Asociados, S.L., Pandora
Lys Holding, Light Horse Venture, y Castelld Promorisc Inversions,
CB.

Sociedad Gestora: Clave Mayor
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Impulso al Capital Riesgo

Fondos impulsados por el IVF

Fondo TIRANT, FCR

Dotacion: de 50 millones de euros

Finalidad: financiacion de proyectos de desarrollo, expansion e
internacionalizacion de PYMES valencianas.

Inversion minima: 1,5 millones euros
Inversion maxima: 8 millones euros

Participes: IVF, Bancaja, CAM, Caja Duero, Santander, BBVA,
Caixa Catalunya, Banco de Sabadell y la SGR de la Comunitat
Valenciana

Gestora: Riva y Garcia Private Equity
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Impulso al Capital Riesgo

Fondos participados por el IVF

Fondo ANGELS CAPITAL FCR

e Dotacion: 17 millones de euros

e Finalidad: proyectos de emprendedores en fases de capital semilla
y start up

« Ambito geografico de inversion: principalmente la Comunidad
Valenciana

e Inversion por proyecto: minima 150.000 euros, maxima 1 millon
de euros

e Gestora: Atitlan Capital SGECR
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IVF — Financiacién Empresarial M

Lineas IVF - Caracteristicas.

Lineas de mediacion: el IVF provee de fondos a entidades de
crédito colaboradoras para que éstas a su vez los presten a las
empresas con unas condiciones preestablecidas y ventajosas.

Riesgo de crédito: lo asumen las entidades colaboradoras junto
con los gastos de estudio, gestion y concesidn, a cambio de un
margen de intermediacion.

Fondos finalistas: el IVF supervisa la aplicacion de estos fondos,
garantizando de este modo que se destinan a las finalidades
establecidas en las lineas, y por tanto llegan a las pymes,
microempresas y autonomos.



INSTITUT

IVF — Financiacion Empresarial

Lineas IVF - épor que?

Complementariedad con la financiacion directa (Préstamos IVF).

Limitaciones reglamentarias IVF. No puede financiar circulante ni
reestructuracion de deuda.

Limitaciones operativas IVF. Los recursos materiales y humanos son
limitados. La financiacion directa se limita a operaciones de mas de 300.000
euros.

Inexistencia de red comercial propia. Falta de capilaridad en la distribucién
de los instrumentos financieros propios.

Tipologia tejido empresarial valenciano. Caracterizado por un peso muy
elevado de las pequefias y medianas empresas.

¢,Por queé ahora?. Crisis de liquidez del sistema bancario internacional que ha
provocado una fuerte contraccion del crédito en el sistema financiero espaiiol.



IVF — Financiacién Empresarial WVE &

FINANCES

Linea IVF Inversion

Recursos disponibles 2008: 40 millones euros.
Beneficiarios: Autbnomos, microempresas y PYMES

Inversiones financiables: Inmovilizaciones materiales e
inmateriales en la Comunitat Valenciana.

Inversion maxima: Hasta el 80% de la inversion.

Plazo: Hasta 10 anos con o sin carencia de hasta 2 anos de
principal.

Importe maximo: 400.000 euros por beneficiario y afo.

Precio: Euribor + 0,60 sin comisiones.
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IVF — Financiacién Empresarial M

Lineas IVF Renovacion Flota

Recursos disponibles 2008: 10 millones euros.
Beneficiarios: Autbnomos, microempresas y PYMES

Inversiones financiables: Vehiculos nuevos afectos a |la
actividad empresarial.

Inversion maxima: Hasta el 100% de la inversion.

Plazo: Hasta 7 anos con o0 sin carencia de hasta 2 anos de
principal.

Importe maximo: 100.000 euros por beneficiario y afo.

Precio: Euribor + 0,60 sin comisiones.
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Lineas IVF Circulante y Reestructuracion de Deuda.

Recursos disponibles 2008: 150 millones euros.

Beneficiarios: Autbnomos, microempresas y PYMES

Proyectos financiables: Necesidades de (circulante vy
reestructuracion de deuda.

Plazo: Hasta 7 afos.

Importe maximo: 1.500.000 euros por beneficiario y ano.
Precio: Euribor + 0,75 sin comisiones.
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IVF — Financiacion Empresarial

Lineas IVF - Entidades Colaboradoras

Cifras en millones de euros

Total Inversion | Flota | Circulante

Bancaja 60,2 11,5 3,0 45,7
CAM 45,1 8,6 2,3 34,2
Banco Valencia 22,6 4,5 1,2 16,9
Banco de Santander 18,6 3,7 1,0 13,9
Ruralcaja 13,6 2,7 0,7 10,1
Banco Popular Espanol 11 2,3 8,7
Banco de Sabadell 7,3 1,4 0,4 5,5
Caja Murcia 6,5 1,3 0,3 4,8
Caja Campo 5,6 = - 5,6
Caixa Rural Torrent 4,5 - - 4,5
C.R. Central Orihuela 1,9 1,2 0,7 -

Credit Valencia 1,5 1,5 - -

Caixa Ontinyent 1,5 1,2 0,3 -




IVF — Financiacion Empresarial

Lineas IVF - Situacion actual

= Importe desembolsado 116 millones de euros.

= 350 empresas valencianas se han beneficiado
de las Lineas.

= Importe total de las operaciones aprobadas
asciende a 85 millones de euros.

= Se ha consumido el 73% del importe total
desembolsado.



IVF — Financiacion Empresarial

Lineas IVF - Situacion actual

Por tipo de Linea:

Operaciones NO de

aprobadas |empresas

Circulante 78.821.015 268
Inversion 6.166.142 55
Renovacion Flota 826.702 27
85.813.859 350
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IVF — Financiacién Empresarial M

Actuaciones Previstas

El Consell ha constatado la eficacia del Plan de Impulso de la
economia Valenciana, no obstante, la situacion financiera actual
aconseja renovar e intensificar las actuaciones de la Generalitat.
Con este objetivo el Consell, ha presentado un nuevo plan de
accion, que contempla entre otras, la renovacion de las Lineas

IVF con otros 200 millones de euros.
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Plza. Napoles y Sicilia, 6
46003 Valencia
Tel. 96 197 17 00

www.ivf.es




LA SGR DE LA COMUNITAT
VALENCIANA

AVALES FINANCIEROS Y TECNICOS

\/alencia, 26/03/2009




NO! SON BANCOS
NO SON CCAA

NO SON SCR
NO' SON EFC
NO CONCEDEN PRESTAMOS
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PRESTAN OD000OOODIOY DOOOO0 A LAS PYMES
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Cristoball Mufioz - D.Operaciones SGR C.V.
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I ESPECIALMENTE ENIPEQUENAS Y MEDIANAS
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MAYOR VULNERABILIDAD ANTE RESTRICCIONES CREDITICIAS

Cristoball Mufioz - D.Operaciones SGR C.V.




ES ANTE TODO, UNA CRISIS DE CONFIANZA

SE HA ROTO EL MODELO DE CRECIMIENTO BANCARIO DE
LOS ULTIMOS ANOS

SE HA PROVOCADO UN PROBLEMA GRAVE DE LIQUIDEZ

Y, POR TANTO, UNA DISMINUCIOIN DRASTICA DE LA OFERTA
CREDITICIA

- ENDURECIMIENTO DEL ACCESO
- ENDURECIMIENTO DE LAS CONDICIONES

Cristoball Mufioz - D.Operaciones SGR C.V.




- Mas importe
ACCESO [ GARANTIAS Y 000000

- Mayor capacidad endeudamiento

OFERTA [I' /RED DE oOO00OmOI CON E.C.

TIPOS DE MOOOOO MAS OOO0OmMOO

COSTES [
CANALIZACION (M O00moin oo FINANCIACION

PLAZOS [0 ESPECIALIZADAS EN EL 00000 mOo00

DESTINOS [0  INVERSION, 0IIOO0000DMIO00O00000800m O, TECNICOS

ASESORAMIENTO [ nmommoE, D0000000mMO0 FINANCIACION

[ EN DEFINITIVA, MAS Y MEJOR FINANCIACION J

Cristoball Mufioz - D.Operaciones SGR C.V.




1 AVALES FINANCIEROS ANTE

ENTIDADES FINANCIERAS (AFEF)

1 AVALES FINANCIEROS ANTE OTRAS
ENTIDADES (AFOE)

1 AVALES TECNICOS (AT)




FINANCIEROS
1 ACTUAN COMO INTERMEDIARIOS ANTE ECA

TECNICOS

1 GARANTIZAS CAPACIDAD EMPRESA PARA
REALIZAR UN DETERMINADO TRABAJO O
EJECUTAR UNA OBRA DETERMINADA

1 ACTUAN DIRECTAMENTE ERENTE AL
BENEFICIARIO




PRESTAMOS

i Inversion
1 Reestructuracion financiera

i Circulante
CREDITOS

LEASING
PTMOS DE LA ADMON




Avalante: preveecdor documentado en
Efiectos

Avall ante: proveedor per suministre a
cliente

Aval ante otros acreedores

Aval anticipe suUbVENnCIones

Cristoball Mufioz - D.Operaciones SGR C.V.




es Provisionales
es Definitivos
es ante la Administracion

es all Cliente per Suministres

es a Profesionales

Cristoball Mufioz - D.Operaciones SGR C.V.




INVERSIONE HA DISMUNUIDO
SENSIBLLENMENIE

CIRCULANTE / REESTRUCTURACION

i COBRAN MAYOR IMPORTANCIA
1 APARECEN NUEVAS FIGURAS




CIRCULANTE TRADICIONAL: DESFASE
COBROS/PAGOS; EXPANSION;
IMPAGADOS OCASIONALES.

REESTRUCTURACION TRADICIONAL:
TRANSFORMACION DE PASIVO BEANCARIO
DE CORTO A LARGO PLAZO




CIRCULANTE ACTUAL.:

INTERESES/CUOTAS O
ANTE IMPOSIBILIDAD

DE FACTURACION/CAS

COBERTURA
PERACIONES VIGENTES
POR CAIDA DRASTICA

= ELOW.

REESTRUCTURACION ACTUAL:
INTRODUCCION DE CARENCIA, PLAZO O
MAYOR IMPORTE INDEPENDIENTE O

CONMBINADAMENHE

Cristoball Mufioz - D.Operaciones SGR C.V.




;00N UNA'SOLUCIONI O SIMPLEMENTE
UNA HUIDA HACIA ADELLANTE?

B) == =|\| ) =8 B) =

i PLANVIABILIDAD

1 OTRAS MEDIDAS DE LA EMPRESA
CON OTRAS ENTIDADES
A NIVEL INTTERNO




B) =)D =

LA ADMINISTRACION

i LINEAICO LIQUIDEZ/MORATORIA PYME
1 LINEA IVE REESTRUCTURACION DEUDA Y

CIRCULANTE

DESDE
i MAYO

DESDE

LAS ECA
R APOYO EN LA REESTRUCTURACION

LA SGR

1 APOYO A SECTORES SENSIBLES




aclas




-
=
EOr e sT

I D O U D oo o o O o i G e
NNREiine

wavor

goood boogd SA

Forum Forinvest
26 de marzo 2009 PONENTE: Pedro De Alava




N A T
HRIIEENnnnene

0oodoo 00000 S.A.

« Oficinas en Valencia, Pamplona y Valladolid.
 Inscrita con el nUmero 28 en el Registro de la CNMV.
11 Fondos y sociedades de capital riesgo gestionadas.
o 47 Sociedades Participadas.

e 5 Desinversiones.

« 11 afos de experiencia (1997). Proyecto avalado por la
experiencia de los profesionales que han desarrollado esta labor a
través de APB ASOCIADOS, S.A.; ARPA ASESORES, S.L..y,en la
ultima etapa, a travées de ARISTA VIVA, S.A., SCR.

« 130 M de € volumen actual de fondos gestionados.

e 55 M€ de Inversion en la Comunidad Valenciana.

Forum Forinvest
26 de marzo 2009
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Expertise en sectores:
»  Biotecnologia,
»  Tecnologia / Robotica / TIC
»  Agro-alimentacion.
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Empresarios, empresas privadas y patrimonios familiares.
NI ERIEEnnEE. Me

Inversiones y Servicios (_'!!D
QD Gobierno
: ,. de Navarra
SEPIDES @%Junta de
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UL oo oo oot ny e

OOOOmI) s Inversores  publicos (IVF y SEPI Desarrollo
Empresarial), Entidades Financieras e Inversores Privados.

OO0OmD 000 00000100 @ primeras  fases  (semiilla,  start-up,
primeras fases de desarrollo), proyectos ubicados en la
Comunidad Valenciana que aporten un alto grado de
innovacion y crecimiento.

Jommeoe: - JET S READY,  DOMOBLUE,  EURENER,

Forum Forinvest KRONOMAYV, BIOTICA
26 de marzo 2009
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ServicioS de aerotaxi low cost.

Servicios de localizacion remota de
vehiculos, objetos y personas .

Fabricante y distribuidor de modulos
fotovoltaicos.

Sistemas de guiado de camaras
robotizados para el sector audiovisual..

 Desarrollo y comercializacion de técnicas
simples, rapidas y de bajo coste de deteccion de
26 de marzo 2009 microorganismos (legionela).

Forum Forinvest
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* Proyectos con alto grado de TDOCCCIIO0]

e Sectores: tecnoldgico, comunicaciones, consumo /alimentacion,
productos industriales, investigacion medica, energias, logistica,
biotech, farmacia.

e Fases, en funcidn de los fondos, principalmente proyectos en [

DIIOhO0 00 O00mW 00000 0000 OO0 000000@m. - Proyectos  de

Expansion y desarrollo.

 MOINMIIOOOMOMDIMINOD O 0Mo0 00

e Proyectos (IO con ambicién de OO MMOMMINIDOIDOMOCO0I0
[ OO

e Existencia de [T OMOMMOMIITICOMMOITIOC en el capital social del

NUevo proyecto.
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o JOMIIMIMNOMHOMIT OO0 con  posibilidades de salida temporal
para el Fondo.

eDerecho de DOOIMINIIOCOMIOININOIND OO0 OO0 000 00000
OO0 COHE

 JMIMOIMO0IOO]

 JIMINOOINO00 INOONOm en el capital, preferentemente.

o (T T HHMIH OO0 DD Mmoo moEInImee

e Mecanismos de proteccion de la inversion.

o DM ( proceso de comprobacion) : legal, técnica vy
economica.

o JLIITI] : presencia asegurada en los o&rganos Gobierno
(Consejo), pacto de permanencia y no competencia de los
promotores, compromiso de informacion periodica.
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Las proyecciones conservadoras.

0oodoo 00000 S.A.

Las previsiones del mercado son a 5 afios vista.

Una gran empresa firmara la proxima semana.

W b

Los empleados clave se incorporaran tan pronto como
iniciemos la sociedad.

o

No tenemos competidores.

6. Las grandes empresas son demasiado lentas para ser una
amenaza.

7. Nos alegramos de que haya estallado la burbuja, en época
de crisis siempre hay oportunidades.

8. Nuestras patentes no permiten defender nuestro negocio.

9. Todo lo que tenemos que hacer es captar un 1% del
mercado.

Forum Forinvest
26 de marzo 2009
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Captacion de fondos
Oportunidades de inversion
Evaluar y seleccionar
Negociar la participacion

Gestionar la participacion

nmoo w»

Desinversion

o Oportunidades Evaluary Negociar la Gestionar la . o
Gl i fondos seleccionar participacion participacion B
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Senda del Exito :

Proyecto viable, con ambicién de crecimiento y potencial
notoriedad.

Vision futura de la compaiiia y definir la estrategia para
conseguirlo.

Equipo gestor involucrado en el capital social y con
experiencia.

Posibilidades de salida temporal para el Fondo.
Alto grado de innovacion como base del nuevo proyecto.

Creacion de empleo generado en el entorno.

Errores Comunes: Plan de negocio poco claro, falta de

diferenciacion , carencia de equipo, proyecto reducido sin
capacidad de crecimiento.
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Una participacion en el capital

[ OHgmdodom o oo

— Plan de Negocio bien cuantificado y orientado a la
rentabilidad.

— Ventaja competitiva.

— Barreras de entrada sostenibles.

— Gastos escalables .

— Bajo “burn rate” (gastos corrientes).

— Partnership.

— Compafiias creadas para durar.

— Atractivo para los inversores y el mercado.
L] N
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10 Fat

au

equipo).

0 Falta de barreras de entrada sostenibles. Valor diferencial.

J‘—mgwagement” (capacidad de gestion por parte del

[ Plan de negocio poco sélido.

[ Falta de enfoque claro.

0 Falta de datos fundamentales.

[0 Poco potencial de desarrollo.

[0 No prever en detalle las necesidades de cash-flow.

0 Valoracion del proyecto muy alta por parte del equipo
emprendedor.

[ Rentabilidad baja.




=

/

RN
LU DOOL gHO L L

0oodoo 00000 S.A.
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U Do tee

1. Experiencia y profesionalizacion en la toma de decisiones.
Desde los 6rganos de administracion de la compaiia. Consejo
de administracion y junta general de accionistas.

0oodoo 00000 S.A.

2. Network, contactos (una puerta).
3. Valoracion.
4. Recursos para acelerar el crecimiento.

5. Principales areas de aportacion de valor.

1 Estrategia 2 RRHH 3 Ventas 4 Finanzas 5 Marketing 6 Tecnologia

Forum Forinvest
26 de marzo 2009
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Para ampliar informacion y recepcion de proyectos, ponerse en
contacto con:

Pedro de Alava Horcajo -- OII0 00000 OOOOMO0

OO0 0oH OO0 I I an i
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--alava@clavemayor.com
www.clavemayor.com

COMUNIDAD VALENCIANA
BUSINESS ANGELS NETWORK




Durante las distintas fases del desarrollo de la empresa,
los modelos de inversion y apoyo varian .

* Nacimiento o Start Up (Capital semilla — Seed
Capital),

» Crecimiento (Capital Riesgo tradicional).
» Expansion (Mercados Financieros)

Tradicionalmente estos fondos se han vinculado al sector
financiero y bancario bajo una cultura mas conservadora de
“mucho capital y menos riesgo”,buscando empresas mas
consolidadas y con necesidades de inversion mas altas...

Los Business Angels suponen una mejora del sistema al
canalizar y estructurar plataformas de inversion, capacidad
creativa y emprendedora y el conocimiento y la experiencia
empresarial... Y dispuestos a correr mas riesgos.

La actuacion de los Business Angels es una ayuda valiosa
para el emprendedor, facilitando el nacimiento de la
empresa y acompafnandole desde los primeros momentos
de la puesta en marcha de la idea y el arranque de la
nueva actividad.



Fundadores,
amigos y familia

LAS REDES DE BA

Uno de los desafios fundamentales de los emprendedores es el

acceso arecursos necesarios para iniciar su actividad a causa de:
*Aversion al riesgo empresarial de las entidades financieras
Falta de instrumentos de financiacion diversificados

A

Lanzamiento

Turbulencias

Crecimiento

Madurez

Capital Riesgo

Banca Comercial

Tipos De Financiacion En Funcion De La Vida De Una Empresa

Declive

Mercados
Financieros

Business Angel

Tiempo



OPORTUNIDADES Y RIESGOS
DE LA FINANCIACION

Crecimiento

MERCADOS
FINANCIEROS

Capital Riesgo
CONVENCIONAL

Los B.A. ayudan
a llenar el vacio de

“Capital Riesgo

Business Angels CONVENCIONAL”

0000.0000000"" BAJO RIESGO
FASE EMPRESARIAL
>

CRECIMIENTO
CONTINUO




Antecedentes

¢,Qué es un Business Angel?

Un Business Angel es un particular que aporta capital,
conocimientos y experiencia de gestion, asi como una
amplia red de contactos, a empresas nuevas o en fase de
crecimiento

* Tipos de proyectos: innovadores con capacidad de crecimiento

 Intervencion en la gestidn: altamente implicados, incluso en el
dia a dia y en el propio Consejo de Administracion

e Localizacion de proyectos: para los asociados de la CV BAN,
preferentemente en la Comunidad Valenciana, sin descartar otras
regiones

* Cuantia de la inversion: aprox. entre 50.000 y 300.000 euros,
obteniendo participaciones mayoritarias o minoritarias de la
sociedad i CV/ =




Antecedentes GQUé eS Una Red de
Business Angels?

« Actualmente, existen _ FIETn
aprox. 11 redes de e J
Inversores privados en
Espana

Pais Vazco
- Red promovida

aaaaa

* En la C. Valenciana
oficialmente existe una
red, pero se estima
gue hay otras 4
entidades que hacen
funciones similares a
las redes

* En 2004, existian
282 redes de

Inversores privados en

— Europa




CV-BAN

Con el principal objetivo de acercar la formula de la

iInversion privada al maximo niumero de emprendedores y

facilitar el acceso a proyectos interesantes a inversores
potenciales, se creala CV BAN 0 COMUNIDAD
VALENCIANA BUSINESS ANGELS NETWORK

Forma juridica: asociacion debidamente constituida, 4 Julio 2008

Organizacion: un gestor y secretario de la asociacion y los recursos
necesarios para acometer los primeros estadios

 Requisitos de los business angels:

— Mentalidad y capacidad inversora

— Conocimiento y experiencia como inversor

— Cumplir con los requisitos del codigo de conducta interno de la red
 Requisitos de los proyectos:

— Localizacion preferente: Comunidad de Valencia.

— Con alta componente innovadora, alto potencial de crecimiento y
aspiraciones de expansion dentro y fuera de la C. Valenciana

— En primeros estadios de desarrollo

— Con un equipo promotor con un profundo conocimiento d_elfm e
e implicado economicamente en el proyecto | =




CV-BAN

CV-BAN esta en continuo contacto con
otras organizaciones para el desarrollo de
las actividades y servicios propuestos

Emprendedores }

_CV-BAl\I o Centros Docentes
Business Angels L

{ Entidades Financieras }

{ Despachos Profesionales} [ Entidades Publicas }

)




COMO LLEGAR A LOS PROYECTOS

NUEVOS PRODUCTOS . NUEVAS FORMAS
Y PROCESOS . DE APRENDIZAJE

-~ Conocimiento
Tecnologico

Conocimiento >

de Mercado Y Cientifico
y Canales
: Centros I1+D
Clusters Empresariales Business Laboratorios
....... T Angels --_Institutos Tecnolégicos

~

“~Universidades

.......

Conocimiento
Empresarial

y
Modelos de Gestion

DIVERSIFICACION
ECONOMIA REGIONAL

i NUEVAS EMPRESAS DE |
| BASE TECNOLOGICA |




OPERATIVO DE UN PROYECTO

IDEA/ ESHUDI@ COVIITE
PROYECTO/ SNAES IS SESORANIENS ASESOR

HECONMENDAC|ONES
TENPENEIAS

( ORORTUNIDADIES)
SECIORIALES

OPORTUNIDAD SELECCO)
ESTRATEGICA DEL CANAE
Y VIABIHIDAID DEEINANCIACION

EGUEIVIENIG®
CONIROIE

PONINCANDE
BENEEIG|0) Y HETORNG)
DE EA INVERSICIN




PERFIL EMPRENDEDOR

¢, Qué caracteristicas debe reunir un
emprendedor?

» Capacidad para asumir riesgos

»  Espiritu innovador y creativo

e Capacidad organizativa

e Carismay capacidad de dirigir
personas

* Balance entre ser realista / idealista

» Dejarse influir por personas con
experiencia

» Capacidad de anélisis rapido de las
situaciones cambiantes del mercado

-




Razones para invertir ...

Responsabilidad Social

Altarepercusion
econdmicade lainve

pectativas relativas
turo alta rentabilidad

Mantenerse activo

Nuevos proyectos de
en los nuevos mercados

negocios emergentes



INVERSOR BA

En la actualidad, el acceso a la financiacion de la mayor parte de los
emprendedores y empresarios, es un verdadero problema. En los ultimos
afos, el mercado bancario ha desarrollado diversos productos financieros,
pero todavia existen dificultades para acceder a recursos para poner en
marcha su plan de inversién y en muchos casos es el factor que impide la
creacion y el crecimiento de empresas viables.

CV-BAN nace para promover una estructura financiera efectiva alternativa y
complementaria a las instituciones financieras y promovida por inversores
informales, BA, que permiten cubrir las necesidades de financiacién de
nuevos proyectos empresariales indispensables para el desarrollo de
nuestra region.

La inversor, en CV-BAN puede aportar a BA:

1.

2.

Invertir en Proyectos de Alta Rentabilidad (en el momento de tipos de
interés bajos y bolsa estabilizada)

Invertir en Proyectos de I+D+i suscitados por Parques Tecnoldgicos o
Investigaciones Universitarias.

Implicacién social en el desarrollo empresarial y, al mismo tiempo,
participe de la rentabilidad de su inversion.

Diversificar riesgo en nuevos proyectos o empresas, al formar parte
de un grupo que reparte Sus recursos entre varios proyectos,
gestionados BA para asegurar su éxito.



BUSINESS ANGELS

La finalidad es mejorar la eficiencia del lanzamiento y desarrollo inicial de
nuevos negocios que provienen de las Ultimas investigaciones llevadas a cabo
en la Red de Parques Tecnolégicos, Universidades y otras instituciones a nivel
nacional, y, en concreto, en la Comunidad Valenciana. Para esto se unen dos
grupos de consultoria valencianos con una larga trayectoria en el desarrollo de
negocio y en nuevas tecnologias.

El objetivo marcado por es invertir a través de la sociedad de inversion en
nuevos proyectos de forma mas segura, diversificando riesgos y dando la
oportunidad al mayor numero de emprendedores o proyectos empresariales,
ayudandoles a gestionar de forma directa para asegurar el éxito.

CV-BAN tiene la finalidad de:

1. Difundir el concepto de BA (Sociedad de Inversion Business Angel) como
un buen recurso de financiacion adaptado a las necesidades de los
emprendedores,

2. Desarrollar el potencial de los BA Como inversores informales en nuestra
region, de manera que signifiguen un impulso para los emprendedores,
pero sin exponer a los inversores a riesgos innecesarios, a través de la
participacion en varios proyectos.

3. Promover sociedades de inversion con los BA en nuestra Comunidad
para favorecer la creacion y desarrollo de micro y pequefias empresas
innovadoras con base tecnoldgica, potenciando medidas y programas de
fomento para su creacion.




PERFIL DEL INVERSOR/SOCIO BA

El inversor que se une CV-BAN es un profesional activo, que busca
revivir su faceta emprendedora. Después de haber demostrado su valia
y haber obtenido el éxito y reconocimiento, quiere volver a crear.
Apasionarse. Obtener satisfaccion.

Quiere sentirse vivo con nuevos proyectos. Disfrutar. Crear. Divertirse.
Emocionarse. No quiere permanecer expectante e impasivo.

Quiere realizarse. Retomar en este ambito la direccion y control de su
vida. Participar y jugar. Quiere aportar sus ideas para que los Business
Angels se ocupe también del desarrollo de las mismas. Poner en marcha
aquellas ideas que tuvo que aparcar por falta de tiempo. Revivir nuevas
ilusiones. Sentirse joven.

Quiere agradecer a la Sociedad en la que se desenvuelve la oportunidad
gue le ha permitido el éxito que ha logrado. Su voluntad es la creacion y
desarrollo de nuevas oportunidades. Extendiendo el nuevo tejido
industrial. Impulsando el conocimiento. Fomentando la tecnologia.
Colaborando en el desarrollo de una Sociedad mas avanzada,
responsable y rica. Convirtiendose en la vanguardia que lidera el
crecimiento de su comunidad y pais.

Pertenecer a CV-BAN es compartir nuevas ideas. Relacionarse con
gente diferente. Inteligente. Activa. Creativa. Significa crear una realidad
mas rica y diversa. Significa aportar proyectos para que se hagan
realidad. Ambicionar de nuevo el éxito en otras facetas y sectores.
Compartir la vision de crear un mayor valor sin renunciar a disfrutar. Es
decir Sl a un nuevo Renacimiento personal.



Codigo de

Conducta

Caodigo de Conducta

1. La RED gestionara en todo momento la actividad de
una forma clara y honesta en todas las negociaciones

2. La RED desarrollara sus actividades de una forma
profesional y no realizara practicas no legales

3. La RED no admitira inversores si sospecha que el
capital disponible para inversiones tiene un origen
dudoso

4. La RED formalizara y especificara las cuotas que
cobrara por las actividades

5. Acuerdo de Confidencialidad para los promotores
de planes y proyectos de inversion

6. Los miembros podran acceder a la informacion y los
libros de resuman la situacion economica de la
entidad



Contacto

COORDINADOR:

DANIEL VIDAL CRESPO
REALIZA BUSINESS ANGELS
c/ Avellanas, 10 bajo
46003 Valencia, Espafna
DATOS DE _ ’
CONTACTO Tel.: (+34) 96 111 80 78
e-mail: info@realiza-ba.com




Otros Instrumentos de
Financlacion

CEEI Valencia
Jornada “Instrumentos de Financiacion para Pymes”

FORINVEST - 26 de Marzo de 2009

CEEI
:ﬂ VALENCIA

CENTROS EUROPEQS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



Financiacion no tradicional

CEEI
Qs VALENCIA
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FOROS DE INVERSION

Financiacion en forma adquisicion de
acciones o0 participaciones en la sociedad
realizada por las empresas/inversores
miembros del foro de inversion.

Ej. Foro de Inversion de FUNDEUN
(Fundaciobn Empresa Universidad de
Alicante)

;CE\/EEINCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



Financiacion social

CEEI
; VALENCIA
S EUROPEOS DE

SSSSSSSSSSSSSSSSSS



MICROCREDITOS PARA MUJERES EMNPRENDEDORAS Y
EMPRESARIAS (Ministerio de Igualdad)

Prestamos de hasta [ [] (excepcionalmente hasta
25.000 €) para la creacion de empresas por parte de
mujeres, IO ONOOMDOMIITT y en condiciones
ventajosas.

Plazo de amortizacion de hasta 5 anos mas 6 meses de
carencia.

Tramitacion a través de organizaciones colaboradoras
(Organizaciones Empresariales de Mujeres — OMEGA,
FEMENP, FIDEM, UATAE, WWB, Fundacion Mujeres,
Federacion de Mujeres Progresistas y Federacion de
Asociaciones de Mujeres en la Economia Social —
ESFERA).

Nota: Condiciones de 2008. A la espera de firmar el Convenio 20009.

CEEI
; VALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS




PRESTAMOS SOLIDARIOS (Obra Social de Bancaja)

Credito personal de hasta [ [, destinado a
colectivos con dificultad de acceso a la financiacion,
preferentemente a inmigrantes, para montar una
empresa.

OO OO e

Una vez [ OO IO OO O, se
emitira un informe favorable o desfavorable de la
operacion por parte de Bancaja.

T hasta 5 anos, con carencia de capital los 6
primeros meses (solo se
pagan intereses).

Actualmente en proceso de ampliacion de los beneficiarios a colectivos con
especialmente desfavorecidos (parados de larga duracién, discapacitados,
hogares monoparentales, etc.). CEEI

g VALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS




MICROCREDITOS (Obra Social de La Caixa)

Existen dos tipos de microcréditos:

) OO OO Préstamo personal de hasta (T [ que
para financiar [T Do CEmmocmm oo OO oo
OO0IMOOO0OOMMOOm OO MO0 OO0 OO0 MOOO0 000 MO0DIDO]
OO IO OO OO0, Se conceden bajo la

tutela de JOIMODOMOCIIII que intervienen como intermediarias.

L IO OE] DO IPréstamo personal de hasta DT [
para financiar pequefios [JCCCIIOTHC CCmO O OO CEmme]
(MO OO0 MDD MO MO OOIOO 00 OOMINIDIND. OO0 I
OOy se conceden a traveés de las oficinas de "la Caixa".

El criterio de concesién de los microcréditos de "la Caixa" atiende
fundamentalmente a la [ OO O IO OO E O e

HNEREIE
CEEI
QVALENCIA

CENTROS EUROPEQS DE
EMPRESAS INNOVADORAS




PRESTAMOS P2P (Peer to Peer — Persona a Persona)

Asociacion social en Internet de [T CICO OO IO I,

Los DI DO CC nacieron en Londres y en la actualidad cuentan
con mucha popularidad en el mercado estadounidense. En Alemania,
Holanda, Suecia, Polonia, Francia o Italia, el fenomeno social es cada
vez mas demandado debido al endurecimiento crediticio por parte de
la banca.

La concesion de este tipo de préstamos, estara sujeta a un estudio de
riesgo de la solicitud, una vez que sea aceptado y se amortiza en
cuotas mensuales en un plazo de entre un ano y tres. Los intereses
son mas beneficiosos que los que ofrecen las entidades tradicionales
o financieras de crédito.

El particular que ofrece el préstamo tambien saca tajada de la
operacion, obteniendo mayor rentabilidad economica en equiparacion
con lo que recibiria depositando su capital en un método de inversion
habitual.

CEEI
Q VALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



Premios

CEEI
R VALENCIA

CENTROS EUROPEQS DE
CEEI Valencia EMPRESAS INNOVADORAS



Premios para proyectos de empresa

Fundacion BANCAJA (40 premios gue ascienden a
un total de 425.000€)

Premios del DIA DEL EMPRENDEDOR

Premios SERVEF para Jovenes Emprendedores
Premios VALENCIA EMPRENDE

Premio de la Revista EMPRENDEDORES

Fondos,...y sobre todo, prestigio y notoriedad.

;CE\/EEINC A

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



Financiacion bancaria
convencional

CEEI
Qs VALENCIA

EEEEEEEEEEEEEEEEE
CEFI Valencia . [EMPRESAS INNOVADORAS



PRINCIPALES TIPOS DE FINANCIACION

BANCARIA PARA PYMES
L0000 mNO00o0 NN
Joogon HEEnn

Descuento : Gestion de pagos Préstamos

- Comercial confirmados - Personales

- Anticipo de facturas Transferencias financiadas - Hipotecarios
Anticipo de créditos (C-58) | Gestion de Pagos - Leasing
Factoring Domiciliados - Convenios

O O000O00MOImOoOoOO O0000m o
Cuenta de crédito

L DO HaE s Do o oammamm OO OO

Renting

Avales CEEI
;

VALENCIA

CENTROS EUROPEQS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



Consideraciones de interés

CEEI
R VALENCIA

EEEEEEEEEEEEEEEEE
CEFI Valencia . [EMPRESAS INNOVADORAS



éCOMO AYUDA EL CEEI VALENCIA?

eAnalisis de la D0 O00OOmO0 OO0 OO0 OOCCome
OO OO0 al tipo de empresa y a su

situacion.
cAsesoramiento en el OOy 0o odmmon O
0 .

eApoyo en la [ ETHIm O oos) OO (plan de
empresa, memorias, etc.).

Acompafiamiento en las [T de preparacion y de
presentacion a inversores.

*Colaboracion durante los DI COCICOTDCCCCITICICT con
Inversores.

I O de la situacion empresarial tras la
recepcion de la inversion.

CEEI
; VALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



gQUE APORTA EL CEEI VALENCIA?

Dado que realizamos un trabajo continuado con
estas entidades, conocemos los diferentes
productos existentes y su aplicacion a las iniciativas
empresariales, por lo que [JOCCC] D) CIJCICTTL]
IO I E

o UMD MO 00 con cada una de

ellas.
o LI LD CHIDE o a0y ) o0 Ao e e

desde el punto de vista de cada tipo de inversores.
o M O OOt mas adecuadas a

cada entorno.

CEEI
; VALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



Aspectos clave a tener en cuenta...

¢,Para gué quiero la financiacion?

¢, Qué importe necesito?

¢,L0 necesito todo de golpe o por fases?
¢,Para cuando la necesito?

¢ Tengo garantias (inmuebles, etc.)?

¢, Quiero aceptar nuevos socios?

¢En que fase esta la empresa: en fase de
arranque, de crecimiento, de expansion, ...?

¢ En qué sector opera mi empresa? CEEI
;\/ALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS



Gracias por su atencion

CEE CEE CEE CEE
;— AL(I:OY ;CAS'IFELLON ;‘ EL!HE ;—lvALEINCIA

Flaza Ernilio Sala, 1 Ginjels, 1 esauina Avda, dal Mar) Renda de Vall d' ks, 125 Pare Tecnalbgic, Avda, Benjamin Franklin 12
03801 Alcoy (alicants) 12003 Castalldn Paligono Camrds, 03208 Elche (Alicante) 48280 Paterna (Valencia)

Tel.: 965 541 6AE « Fax: 965 544 085 Tal.: 964 72 20 30 - Fax: 964 23 B8 &9 Tel: 966 &61 017 - Fax: 968 &1 040 Tel.: 96 199 42 00 . Fax: 96 199 42 20
E-mail: informacion@cesi-alcoy. com E-rnail: ceei@cesi-castallon.com E-mail: cesi@cesi-alcha.com E-mmail: informadion@cae .net
WWwW.ceei-alcoy.com www.ceei-castellon.com wiww.ceei-elche.com www.ceei-valencia.com

www.redceel.com WWW. emprenemjunts.es

-=CEEI
N \/ALENCIA

CENTROS EUROPEQS DE
EMPRESAS INNOVADORAS




	7 cv BAN.pdf
	COMUNIDAD VALENCIANABUSINESS ANGELS NETWORK
	MODELO HABITUAL DE INVERSIONES DE BA: ANGELES ONE TO ONE (“por flechazo o enamoramiento”)
	MODELO INTEGRADO DE INVERSIONES DE BA: (Sociedad de inversión y gestión conjunta)
	PERFIL DEL INVERSOR/SOCIO BA




